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Josep Maria Marti, presidente de Moventia

Moventia alcanza los 1.100
millones de facturacion

El grupo de movilidad duplicard su tamario en solo tres arios

LUIS FEDERICO FLORIO
Barcelona

El grupo Moventia cerré el 2024
con una facturacion récord de
1.100 millones de euros. La com-
paifa de movilidad privada y
compartida presidida por Josep
Maria Marti espera mantener el
ritmo de crecimiento para alcan-
zarlos 1.400 millones este afio. De
esta manera, duplicara su tamafo
en tres ejercicios, desde los 700
millones del 2022, ultima cifra
que habia compartido, segtin anti-
cipael directivo.

El negocio de movilidad priva-
da, con concesionarios y talleres,
bajo el paraguas de Movento, su-
pone el 65% del negocio. El resto
es para movilidad colectiva, con
buses, tranvia o servicios de bicis
englobados en Moventis. El salto
en facturacién se da tras reenfo-
car las divisiones para especiali-
zar mas el negocio, ya que antes
estaban mas mezcladas; nuevos
contratos y la entrada en otros
paises con la actividad de movili-
dad colectiva, yel crecimiento con
compras en Movento, con la ad-

quisicién de Grupo Gil en Madrid
y el balear Grupo Roxa. A eso se
suma el boom turistico, que im-
pulsalos servicios discrecionales.

El 2025 sera “de digestion, de
consolidacion” tras la internacio-
nalizacién y el crecimiento via
comprasreciente. Entodo caso, se
sigue atento a posibles oportuni-

El contexto ayuda,
pero enfrenta el reto
de conseguir talento y
mantener la inversion
para descarbonizar

dades. “El nuestro es un sector
donde el tamafio importa”, reco-
noce. Hoy operaen Espafia, Fran-
cia, Portugal, Polonia, Finlandia,
Arabia Saudi y Pert. Y acaba de
recibir el encargo de un sistema
como la T-Mobilitat en Dublin.
Marti tomo las riendas del gru-
po familiar el pasado enero. Para
este afio y el futuro, el contexto
acompaiia. El aumento de la po-
blacién y de las periferias obliga a

darmasservicios. “Tenemoselre-
to de aumentar la oferta en un
40%-50% en cuatro o cinco afos”,
detalla. Con negocio en el coche
privado y la movilidad publica,
“son necesarias todas las solucio-
nes”, dice. En ese repunte espera-
dode concesiones critica un siste-
ma de contrataciones “orientado
ala subasta, alo mas barato”, que
no es ideal ni viable. También de-
nuncia que va desacoplado de la
inflacidn, con alzas de costes im-
portantes los ultimos ejercicios.

La evolucion de las cifras per-
mite dejar atrds la “incertidum-
bre” pandémica con una posicion
“de solvencia para el mucho tra-
bajo que queda por hacer”. Por
delante tiene el reto de mantener
lainversion pararenovar, digitali-
zar y sobre todo descarbonizar
flota, donde pide respaldo publico
en la financiacion. En los ultimos
afios hadestinado hasta150 millo-
nes aello. Otro de los desafios que
destacaMarties el del talento, con
una faltanotable de conductores o
mecanicos. Una solucién ha sido
traer yaamas de 200 conductores
de Pert con un convenio que lla-
ma aextender a otros paises.e




